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Abbiamo completato centinaia di progetti ERP in tutta Italia ma non solo.
La nostra esperienza unita ad una provata metodologia ci consente di
rispettare i tempi di progetto e di rimanere all'interno dei budget prefissati.
Qualunque sia il Vostro business, il nostro team di specialisti Vi aiuter a
farel a sceltam iglioree da ra ggiungerei Vostri obiettivi.

Dalla collaborazione tra 8 aziende italiane partner Microsoft Business
Solutions e attive da molti anni nel settore dell'Information Technology
nasce il consorzio DYgroup, rete di operatori ben distribuiti su tutto il
territorio nazionale e in grado di fornire supporto e consulenza informatica alle

PMI come pure a filiali e consociate di grandi gruppi nazionali e multinazionali.

Grazie alla grande diffusione internazionale di un ERP come Microsoft
Dynamics NAV, DYgroup riesce a proporsi con estrema efficacia a tutte
quelle aziende che intendono standardizzare i propri sistemi informativi su
un unicap iattaformamul tilinguae | ocalizzata in oltre 100 differenti paesi.

Molte sono le motivazioni che hanno spinto i Soci del Consorzio a lavorare
insieme:
la possibilit di offrire soluzioni innovative e in linea con le necessit di
business delle aziende;

la volont di fornire ai propri clienti un valido supporto per affrontare le
sfide della globalizzazione;

I'esigenza di incrementare la propria competitivit per potersi misurare
con le grandi organizzazioni internazionali;

il desiderio di condividere conoscenze e Know-how

E' nato cos un gruppo che vuole essere un interlocutore privilegiato per le
organizzazioni imprenditoriali e le pubbliche amministrazioni e che punta a
diventare una voce di riferimento tra quelle presenti nel frastagliato scenario
degli operatori IT italiani, e in particolare nell'ecosistema dei Partner Microsoft.

Tutte le societ del gruppo possiedono un Know-how specifico sulla suite
di prodotti Microsoft Dynamics, da cui discende la scelta degli obiettivi:

Perché Dynamics NAV

Distribuire i prodotti della suite Microsoft Dynamics, con particolare
riferimento a Dynamics NAV

Sviluppare verticali di settore per dare ai Clienti risposte specifiche che
rispettino i loro modelli di business.

Capitalizzare esperienze dei singoli partner per offrire ai clienti un ampio
ventaglio di best practice.

Contribuire alla crescita dei propri clienti offrendo una vera partnership
che va dalla consulenza nell'approccio al business fino alla implementa-
zione del sistema informativo.

Offrire alle aziende internazionali il miglior gestionale ERP localizzato sul
territorio Italiano grazie al proprio Add-On Finance Foundation.

Offrire ai gruppi multinazionali la possibilit di operare con un sistema
informativo omogeneo e multilingue nelle varie filiali nazionali.

|4 Microsoft

Perch rispecchia il modello di business delle aziende, grazie a una
progettazione delle applicazioni incentrata sulle persone e sui processi per
adattare il software in modo semplice e conveniente quando si verificano
cambiamenti nell'organizzazione o nei processi di business.

Perch si integra al meglio con la piattaforma di produttivit individuale
Microsoft Office. Le informazioni di business acquisite tramite Dynamics
NAV si integrano completamente con le applicazioni per la produttivit

personale, facilitando la creazione di report, analisi statistiche e fogli di
lavoro utili e accurati.

Perch si personalizza senza complicazioni. Dynamics NAV  facilmente
personalizzabile e configurabile e questo non implica un ulteriore livello di
complessit , consente tempi particolarmente rapidi di implementazione e
non necessita di un team di specialisti dedicato al suo supporto.
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i offrire al mercato delle imprese italiane e degli operatori stranieri in
Italia la pi performante versione della soluzioni gestionali Microsoft
Dynamics e i pi efficienti ed efficaci servizi in termini di sviluppo
prodotto e orientamento al business .





